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Due nuovi supporti motore in casa Fervi

27 Ottobre 2022
Tempo di lettura: 1 minuto

FERVI, I'azienda emiliana che da anni & punto di riferimento per il settore professionale
MRO e per il fai-da-te, presenta due nuovi supporti motore. Pratici, resistenti e
funzionali, i nuovi supporti sono progettati per agevolare il lavoro e garantire
un’ispezione completa del motore, rispettando gli alti standard richiesti alle attrezzature
professionali, senza tralasciare I'accessibilita economica per allargare il mercato di
riferimento anche agli hobbisti.

Entrambi i supporti includono un sistema di inclinazione
del motore per assicurarne un’accurata esamina e sono
dotati di quattro ruote in ghisa, due fisse e due girevoli
con freno, per un facile spostamento dell’'attrezzo. La
struttura robusta, brandizzata FERVI, permette non solo
di raggiungere una portata massima di 600 kg per S033
e 680 kg per S068 ma anche di assicurarne la facilita di
pulizia, la resistenza ad olii e solventi, e la durata nel
tempo.

| due supporti motore sono anche accessoriati per
rispondere a esigenze diverse: S033 & dotato di un
comodo piano porta minuteria girevole che consente di
appoggiare piccoli pezzi come viti, bulloni e rondelle per
averli sempre a portata di mano durante le operazioni di lavoro, mentre S068 &
particolarmente indicato per gli spazi ristretti perché prevede la possibilita di essere
piegato riducendo cosi I'ingombro dell’attrezzo.

Tutte le referenze FERVI sono acquistabili presso i rivenditori autorizzati. L'elenco
completo e consultabile nella sezione “dove acquistare” del sito www.fervi.com
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Fervi presenta due nuovi supporti
motore

27 Ottobre 2022

Punto di riferimento per il settore professionale MRO e per il fai-da-te, Fervi introduce sul
mercato due nuovi supporti motore progettati per agevolare il lavoro e garantire
un’ispezione completa del motore, rispettando gli alti standard richiesti alle attrezzature
professionali, senza tralasciare I'accessibilita economica per allargare il mercato di
riferimento anche agli hobbisti.

Pratici, resistenti e funzionali, entrambi i supporti
includono un sistema di inclinazione del motore
per assicurarne un’'accurata esamina e sono
dotati di quattro ruote in ghisa, due fisse e due
girevoli con freno, per un facile spostamento
dell'attrezzo. La struttura robusta, brandizzata
FERVI, permette non solo di raggiungere una
portata massima di 600 kg per S033 e 680 kg per
S068 ma anche di assicurarne la facilita di
pulizia, la resistenza ad olii e solventi, e la durata
nel tempo.

| due supporti motore sono anche accessoriati
per rispondere a esigenze diverse: S033 é dotato
di un comodo piano porta minuteria girevole che
consente di appoggiare piccoli pezzi come viti,
bulloni e rondelle per averli sempre a portata di
mano durante le operazioni di lavoro, mentre S068 & particolarmente indicato per gli
spazi ristretti perché prevede la possibilita di essere piegato riducendo cosi I'ingombro
dell'attrezzo.

Oltre ad essere acquistabili presso i rivenditori autorizzati, tutte le referenze della
gamma FERVI posso essere consultate nella sezione “dove acquistare” del sito
www.fervi.com
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L'INNOVAZIONE, DI PRODOTTO
E DI SERVIZIO, CONQUISTA E FIDELIZZA

Pur essendo questo mercato come tutti i settori significativamente
impattato dalle criticita che caratterizzano il contesto internazionale,
tutte le aziende intervistate concordano sul fatto che
questa é la leva sulla quale stanno puntando. E i risultati sembrano
confermare che sono sulla strada giusta

Per | comparto degli strumenti di mi-
sura il 2022 non sara ceramente da
record, A penalizzarlo le ricadute delle
frizioni e delle criticita che caratterizza-
no l'attuale scenario inlernazionale e,
inevilabilmente, anche nazionale. Cid
nonostante, le aziende del comparto
stando dando prova di reatlivita nel
provare a mettere a frutta | loro Investi-
meanti in innovazione, di prodotto, ma
ancha di servizi, per praporre al propri
client nuove motivazioni per legarsi al
lero brand. E guesto ovviamente sen-
za finunciare ad ampliare |a platea del
chenti.

Riccardo Pellegrini, Quality Assuran-
ce & Product Marketing di Fervi inter-
preta | riscantri che Fazienda sta ofte-
nendo come la conferma dell'efficacia
di alcune scelte strategiche. “Oltra agli
strumentl di misura presenti sul cata-
lego Fervi, che stanno dando buoni ri-

sultati in questi primi 8 mesi, il lancio di
Vogel sta incontrando | favorl ded client
nonostante sia avvenule da poco. Una
qualith Made in Garmany che convin-
ce, soprattutio dopo aver toccato con
mano i prodotli. Infatly, la prova e i test
delle relerenze sono siati un elemento
di lorza nella presentazions del nuo-
vo cataloge”™ Alla luce di tutto questo
Pellegrini parla di previsioni da qui &
fine anno che “sono buane nonostanic
I'anno non sia tra quelli particolarman-
te vivaci. La presentazione del nuovo
catalogo ha supportato i clienti pit mo-
tivati e orientati a propersi in modo di-
verso, offrendo una gamma oi prodaotti
pit ampia e completa senza trascurare
la qualita”

L'antidoto contro gli efferti di quesia
fasa non particolarmente brillante & lo
sforzo ad intercettare e soddisfare le
esigenze dei clienti. Questo & quanio

si ficava daila dichiarazione dall'Utficio
Marketing o Metrica. "I risultati sono
ancora confortantl, per quanto inferior
allo stesso periodo del 202, ma le nostre
strategie vincenti sono stale: costanie
disponibllita del prodotti a catalogo
continuo rinnovamento dalla gamma e
implementazions del servizio al nostri
chenli’, Nonoslante guesto, perd, non
possono fare a mano di ammetiere
che stante “l'aggravarsi della siluazio-
na economica rsulta complicato fara
una previsiona”, Parla di un andamento
che da [nizio anno & stato “sicuramente
positivo nonostante le molteplici diffi-
colta”, Eugenio Laghi Sales and Mar-
keting Manager di Sistemi Klein. “C'e
stata una flessione negli ordini in entra-
ta nal primi giomi di settembre e non ol
aspetiame di cerlo une ripresa in gue-
sta parle finale dellanno. Lavoranda
con piu di 60 paesi nel Mondo siama
soliti assistere @ momenti come questi.
Ovviamante adesso siamo un po' pid
preoccupati perché il calp @ tangibile
in buona parte dellEuropa Occidenta-
le", ammelte Laghi prima di preclsare
“siamo in grado di affrontare guesto
momento crilico grazie ad investimen-
th su nuovl mercatl @ su nuove lines dl
prodotio che cf garantiranno stabilita.
La situazione altuale che maggiorman-
te ci spaventa & queila legala ai costl
dell'energia. stamo gia rivalutando al-
cune mosse strategiche interne per al-
frontare |inverno col piede giusto™,

Ancha Enrico Ullmann, Amministrato-
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re di Ullmann s! mostra soddistatto del
risultati fin gui ottenuti e spiega che i
fattori di guesto successo sono diversi:
l'ampliamento della forza vendita, su cul
investiamoe in maniera continuativa da
diversi anni per crescere sul territorio e
acquisire nuovi clienti, ia forza di aicuni
brand, penso a Snowman nell'ambito
della marcatura e Tajima sul fronte degli
strumenti professionali, con cul abbia-
mo nel tempo fidelizzato molti client, e
la continua ricerca di nuovi prodatti da
introdurre a catalogo per crescera nal
settori dell'edilizia e del colore”. Forte
di questo Ulllmann parla di una previ-
sione che da qui a fine anno "& quetia
di segnare un'ulteriore crescita rispetto

Ricoawds Petageini Frocuct Manager Ford
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al 2021. Le criticith sono sotto gli oc-
chi di i @ riguardano pAmarnamente
laumento dei prezzl delle materie pri-
me, le difficoltd di approwigionamento
dai prodotti, con continul ritardl nella
produzione, e il rincaro dell'energia.
Ci roviamo in una situazione che in 90
anni di slorla non abbiamo mal speri-
mentato; prima la pandemia e adesso
questa estrama incerezza, Tuttavia non
mancano le oppertunita: in quest primi
mesi dell'anno la spinta del Superbo-
nus sul settore edile ha cendizienato
positivamente tutto | comparto. Una
seconda opportunita & rappresentata,
& Imio parere, da una tendenza da par-
te dei professionistl a privilegiare, tan-
to pil in un periodo di crisi, la qualita:
spendo qualcosa di pi una volta per
une strumento resistente e performante
in grado di rendere il lavoro pit sempli-
ce, preciso @ veloce.
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Il giusto canale per ogni strumento
La varieta delle tipologio di strumanti
oi misura oggi esistenti sul mercalo e
anche la diversita nelle performance
assicurate fa si che per un'azienda non
sia sempre cosl semplice individuare
tra i tanti disponibili I canale che per
le sue caratteristiche risulta pia adatto
a clascuna tipologla. Partendo da que-
sto dato di fatto, abbiamo chiesto alle
aziende inlervistate guall strumenti di
misura ritengono pit adatti alla vendita
presso le Uiensilerie, la Ferramenta Tra-
dizionale e la canale Gds. Ecco cosa ci
hanno risposto, *l flessometri e In gene-
rale gli strumenti di misura tradizionali
restano il nostro punto di lorza presso la
utensilerie e le ferramenta tradizionall”,
afferma Enrico Ullmann ¢ Ullmann,
“In questi primi mesi dell'anno abbia-
mo riscontrato un grande interesse
per gli strumant digitali: in quasi tutti
gl ordini | nostri clienti hanno inserito
aleuni articoll della gamma Condtrol a
testimonianza del fatto che quelio della
ferramanta & un canale sl fradizionale,
ma aperto allinnovazione e attento alle
asiganze del marcalo. Non lavoriamo
invece con la grande distribuzione a
cul abbiamo sempre preferito la fide-
lizzazione dei clientl tradizionaii e del
grossisti. Utensilerie e lerramenta, a cul
aggiungiamo colorifict & rivenditori edili
ci consenlono di raggiungere il nostro
pubblico di riferimento in maniera effi-
cace: carpentieri, idraulici, elettricisti,
piccale & medie imprese edlli e In ge-
nerale tutte le figure che sl muovone nel
settore dell'edilizia leggera”

Eletronica (At 202040-3) propane b standard % PrEEe
e livieller o prgclsons o offcabibel. Compip

rande display LCD of O of plfazzs, sna ports minsUISA por f tasfenmernio dee ﬂ?wrﬂﬁ\s‘in\?.ﬂﬂm

rris i b Pt i) arier ¢ g r Becxrac col s

Ri do Pellegrini di Fervi spiega
che & “difficile rispondere perché di-
pende sempra dal livello dl special
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Envico Liimann, amministratore o Lismarn

zazione del rivenditore, sia esso una
utensileria © una lerramenta. Sicu-
ramente | prodotti di largo consumo
sono gualll magglormente trattati nelia
GDS. mantre per prodotti particolar &
mollo tecnici ci si deve rivolgere al ca-
nale radizionale”, |l punto di partenza
di Eugenio Laghi di Sistemi Klein &
la pamma oflerta dall'azienda, “Certa-
menie la linea dei calibri al nonio e di-
gitali che proponiamo non & un articolo
dedicato alla grande distribuzione, in
quanto questi prodofti sona altamente
professionall e devono essore offerti da
persone specializzate che conoscono il

mercato; Ecco perché ci riferiamo mag-
giormente alle Ferramenta tradizionall
cove I'operatore & in grado di suggerire
la migliore soluzione per aumentare la
produttivita al loro cllente”. Individua
invece le lipologia adalte a ciascun
carale [Utficio Marketing i Metrica.
“Calibri, comparatori, micrometri, ale-
sameln, squadre di precisions, Plani di
riscontro, profilomelri @ autolivelll iaser
s0no 8 nostro giudizio pil adatti per
la vendita nelle utensilerie. Per le Far-
ramenta sono particolarmente indicatl

aulolivelli laser, distanziomelri, telefix,
fiessometri @ goniometri metri a stecca.
Infing song indicate per ia Gds le linee
dedicate al professionista e allhobbista
evoluto di metri a slecca. flessometn @
autolivelli”,

Cosl viene declinata [I'innovazio-
ne in questa categoria di prodotlo
Rispondendo alla domanda se interpre-
ta lnnovazione di prodolto pid come
up grade delle performance o come
completamento della gamma Enrico

Sisterl Kisin - Frogetiat per iasgenza o o

i pily possitids | e

cimensinn’ di cannsi ned Sanin oF prodharions, | cabn digital i @
Graze afa fecroigis aigtale e &l display of faolle uiiizzo, Pogsono essere fomit 8 richiesta con neoluzione

oo 1) SETEIE.
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Fervi e Riflex Abrasives insieme
per incontrare le esigenze
applicative in materia di abrasivi

Con oltre 10 miliardi di dischi abrasivi prodotti e oltre 300 impianti installati nel mondo,
oggi Riflex & leader e pioniere nell'innovazione e nella ricerca
finalizzata alla produzione di dischi abrasivi. Grazie all’'unione con Fervi Broup rinforza
il posizionamento sul mercato e apre a nuovi prodotti per lavorazioni speciali

Ormai parte di Fersi Browp (Vignola, MO),
Fasends modensse Fifkex vanta 40 anm di
esperienza nella produzione o dschi lamelia-
rienelar { di ianti oL

per fa loro produzions, esting e canfesions-
mento. Nel corso degh anni, grazie al know-
how scquisita, ha sviluppato una gamma
proott amgsa & complata per fsponders ai
professionsti pili esigenti nei diversi ambiti
e utlizzr. Riflex presidia diregamente Finte-
ra filera produttiva, dalls partnership con |
il important formitan di matene peme alla
realizzanong degl impiant automatiol per ks
produzione ed il controfio-gualita del prodota,
| moderni impianti garantsconn alts qualit
& ampe possibilits o personsizzasone lBge-
te alile carattenstiche tecniche del prodotio,
allimmaging ed sl packaging. Ecco parché
oggi Rifiex & § produttore in private labet di
gloune fra e pio importent multinazionsh o
catene della GOO in ambito intemazionals.

Gamma abrasivi Fervi: la famiglia si spe-
cializza
FERAVI, nel proprio catalogo, ha dedicato uno

dem 7 Product Group alla gemma Abras
con allinternn sel tamighe di prodotto ed
ofre 1.000 referenze. Da quaiche tempo.
Ia farmigha dei dischi Bmelarn si 2 arricchits
della linea Specialty prodotta da Riflex, ideale
e lovorazioni "speciali’; si distingue per ko
ripoingia di materiali su cul consente di ope-
rare, dolfines o materiali non ferrosi come
afuminio, rama & cosi via MNata per venre
incontro ad asigenze nel settor alimantare,
farmacewtico ¢ chimico, yuests lines rova
naturale utikzm nelle lavorazioni o lamiere
sotl, in mportanti shavature di cordoni di
saldature e dove s nohsede on prodotio che
resista alla temperatura con elettroutensili
do 1400w e oltre.

La-gamma di abepsv & composta da dischi
differenti con misura @ composizions per
uutte e esigenze di levorazone: dalla misce-
Ia di Zinconio e ceramico & quelll reslzzati in
100% ceramico o, tra le referenze di FERVI
GROUP, assume particalare riievo anche b
e supporto in pol

linas- con

o evita ['intasamentn dell sbirasko per s
varazion| su alurminio e materal non ferrosi
© por ung massima nesa dellattrezzo.

Dai aboratori R&D Riflex, i dischi lamellari
del future

Con oltre 10 maliardi o dischi abrasw pro-
dotti, oltre 300 mpiant instollat nel mondo,
nggi Aiflex & leader & poniers nelinnovazio-
ne & nella ricerca finalizzata alla produzione
th dischi abrasm, Le partnership con | pro-
duttoei di matere prime [tele abrasie, sup-
jportie colle), con gh istituti di ricerca e finte-
raznne con e centinaia di mighats o utent
professionsl ssriti in tuttn il mondo hanno
permesso di syiuppore competenze  know
how che oggi Fiflex dedca alls rnoerca e allo
sviluppo di sohizioni innovative orientate sin
alla funzionalitd che ells sostenibilita, con
nuove tipsioge o appiicazion) per agevolare |
clienti utilizzotori nel lavoro quotidiano.

Per informazioni: wwiw.fervi.com
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Enrco  Mannara Oweltore  Commarzisle  Ima
Abrasnd

qualitéfprezzo paga sul lungo termine.
Se possiamo vanlare un rapporto coi
clienti molto duraturo, ¢i sard un per-
ché”. Sintetico Davide Magaddino, di

nisliote sunonic

nAnove con 1 nuovo spessore 1.3e e
‘Zreoric

38

Cristiana Lazzarini Tirolare of Net Abrashd

Danito Do Biasi, Responsabiip Rivendio fméa o
Conggio Abrata

Abrasivi Alpe che ricorda "ra | nostri
punti di forza i pit importanti sono ra-
piditd delle consegne e produzione di
prodotti su richiesta del cliente”, Tra chi
lavora sulla continua avoluzione della
gamma ligura Consiglio Abrasivi. Da-
nilo De Biasi spiega infalti che “proprio
In questo finir d'anno cosi incerlo, slia-
ma lanciando sul mercato il complata-
mento di gamma dell'Actirox, un disco
fibrato ad altissime prestazioni, fino ad
ora proposto solo in grana P36+ Da
nagila gamma si allarga alla grana 60+
& 80+, acconlenlando anche i clent
che si spingone fino alla satinatura e
lucidatura delle superlici, Lanceremo
questo nuovo disco con “Una Promo
Da Campioni” dedicata a tthi i clienti
di ferramenta ed utensiierie”. La strate-
gla llustrata da Enrico Mannara di Ima
Abrasivi e incantrata sul rafforzamen-
to della relazione con | client, “Stiamo
cercande di lare una comunicazione
piu mirala ad alcune categorie di riven-
ditorl che al momento risentona meno

d L
Exzio Borpm di Disooteislsal

ABRASIVI ALPE

Davide Magaddino, Amminisvatore Unico o
Atwgeis Alpe

del calo del lavoro per cercare di ac-
quisire nuovi chienti ma anche di alutare
guelli esistenti ad ampliare la gamma
dai nostri prodotti®. Infing, Cristiano
Lazzarini riferisce che Nat Abrasivi “in
guesti anni di forte cambiamento, s e
decisa ad aprire il canale della vendita
diretta agli utenti finali, con una serle di
prodiotti mirati al FaiDaTe Evoluto. Que-
sta svolla, ¢l ha permesso di modificare
il nostro inguaggio di comunicazione,
per far percepire la qualita agli utilizza-
tori, cosa impossiblie prima, parlando
solo con distributon @ rivenditerl. Ora il
brand & diventato centrale nella nostra
comunicazione, perché riesce a veico-
lara | messagg di affidabllita e qualita
delle nostre soluzioni”

Parliamo di canali - Il ruolo e | rilevan-
za della Grande distribuzione

Le dichiarazioni raccolte convergono
quas: tulle su un punio; per le sue ca-
ratteristiche intrinseche questo & un ca-
nale poco adatto alia vendita di un ar-
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ticolo cogl tecnico. Cristiano Lazzarini
di Nat Abrasivi afferma che “la grande
distribuzione non & un memsto che

di piccole, medie e grandi dimensioni
che non sono strutturati come la Gran-
de Distribuzione. Cta Calfiex si rivoige

manulacturing, vale a dire all'utilizzato-
re finale”. Come per Fonling anche par
la Grande Distribuzione la posizione di
Ezio Borroni ¢i Discotelsisal & che “la

vogliamo seguire, perché fino ad oggl i pane anche direttamente al mondo
ha sempre puniato sul prezzo e non
sulla qualita. Basta entrare in un gual-
siasi grande magazzino del FailaTe, o
navigare su un silo che vende dai libri
al computer, per capira fa confusione
di offerta che ¢'d. Non si vendono so-
luzioni, ma prodotti e-si misurano solo
cal prezzo." Senza esprimere giudizi
di meritc Danilo De Biasi di Consiglio
Abrasivi spiega: “ci rivolgiamo preva-
lentemente a rivenditori specializzatl,
utensilerie & ferramenta tecniche, per
cui attuaimente la Grande Distribuzio-
ne non & un nostro larget primario.”
Andrea Boselli di Cta Calflex si limi-
ta a dichiarare che “la Grande Distri-
buzione Specializzata non rientra tra |
nostri canall df vendita. | nostrl prodotti
sono acquistati da rivenditori (ferra-
menla, utensilerle, lormilure industriali)

Cta Calflex - Lo ruche iamedan con forg, disooniont anche = varsione iragiagiats, veniata e spanaa

Sulle vendite online prevale la prudenza

Il canale delle vendite online registra un trend di crescita in molte delle categorie di prodotto tipiche del nostro mercato
Tra queste, almeno per il momento, non sembrano rientrare gli abrasivi. Guesto @ il bilancio dei risconte ottenuti andando
a sollecitare le aziende protagoniste di questa inchiesta. Alcune almeno per | momento hanno deciso di non presidiare
questo canale - Abrasivi Alpe e Cta Calflex - aitre Io utilizzano poco, comie Ima Abrasivi, Altre, come Consiglio Abrasivi sono “attente
allo sviluppo della vendita online, ma consce di essere in un settore dove & fondamentale lapporto tecnico e le dimostrazioni
condotte dal nostro personale specializzatn”, come dichiara i Responsabile Rivendite ltalia Danile De Biasi. Ezio Borrosd, Sales
Manager Metal Division di Discetelsisal spiega che “per la nostra tipologia di chentela con lavarazioni mirate e spesso perso-
nalizzate a seconda dei macchinari wtilizzat & difficile adottare una vendita onine dei nostn prodotts”, Dal suo punto divista
“& invece sicuramente importante dare un'immagine onine appunto rinnovata e dettaghata della potenzialita dell'azienda
di poter sequire il cliente in tutte le fasi di lavorazione™. Cristiano Lazzarini, Titolare di Nat Abrasivi chiarisce che l'onling "2 il ca-
nale che abbiamo selezionato perla
vendita diretta:agl UtHEZotor fINBH, [ wew me s s s— ——pc—— m—— T e
artigiani o piccola industria.

Gli abrasivi proposti sono, al mo-
mento, solo una parte del nostro
catalogo, ma contengono  tutti |
prodotu professianall o ke soluzioni
pi0 avanzate, che ci permettono
di differenziarci dal mercato online
deij player pid noti, che vendono di
wito, non garantendo la soluzione
miglore 0 un contatto diretto per
una consulenza, cosa su cui noi
puntiamo molo. Le vendite online,
quest’anno, sono triplicate”.
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et 41y weers ¢ Bagrata bevigmimir evbitels pev ingre, metaiin g st

999 . wm
e ]
At AT i o i

Carmevic D sl v, s poe Argres @40 & e B O kgl gt lrgnn

14,29

P.10



PAESE :ltalia
PAGINE :37;38;39;40

Ferramenta 2000 Har SUPERFICIE:373 %

» 1 ottobre 2022

AUTORE :N.D.

40

Net Abrasivi - | nuow progolt @l Gamante sa lessibil che rigid, per fagliare, forare, kvigare & licldare
Tt 10 nLOVE SLpRcs i aggiamemia. marna. cetmica, granite, vatra, hannd una taghonaa o Una durata

noetlaments suoerion agh abrasvi racizionali

maggioranza della nostra produzione
& adatta a un mercato di utilizzater in-
dustriale & specializzato quindi diffici-
le da implementare con guesti canall
di distribuziene se non per articoll pit
comuni di cui abbiamo una vendita pid
marginale’.

Diversa la strategia illustrata da Davi-
de Magaddino i Abrasivi Alpe: “Far
noi la Grande Distribuzione & indubibia-
mente un canale importante nel guale
al momento registriamo un andamenio
costante della domanda, con un Incre-
mento di richiesta sul prodotti Scotch
Brite”. Infine Enrico Mannara spiega
che per lma Abrasivi questo canale “&
impaortanta ma non ci sono grandi va-
riazioni di falturalo™

Parliamo di canali - La ferramenta &
l'interlocutore ideale

Una delle conseguenze della maggior
focalizzazione della domanda su pro-
dotti di livello qualitativa pid elevalo &
che la Ferramenta vede avvalorarsi ul-

teriormente il suo ruolo di canale di rife-
rimente per chi & afla ricerca di qualit,
nella gamma, ma anche nell'approccio
alla vendita. "Il canale delle ferramenta
© di grande importanza per noi", sotio-
linea Davide Magaddino, Amminisira-
tare Unico di Abrasivi Alpe. “Stiamo
riscontrando un certo interesse dovute
anche alle richieste dalla loro clientala,
che & diventata sempre pill esigents
@ cerca sempre di pit prodotti di alta
qualita®. Sifocalizza sul valore aggiunto
dei punti vendita pii specializzati Da-
nilo De Biasi, Responsabile Rivendite
Italia i Consiglio Abrasivi. “Noliamo
un sempre maggior interesse delie Fer-
ramenta (tecniche) per | nostri prodett,
e siamo convinti che questo aspetio
sig vaicolato in primo luogo dall'offarta
tecnica (in termini di formazione e sup-
porto nei test dimosirativi) e poi dalle
numearsse inlziative di marketing e pro-
mozicnali®

Andrea Boselli, Socio di Cta Calflex
ricorda che “dedicara spazio agll abra-

sivi, da un punto di vista tecnico e di
trend oi mercato, & senz'aliro moito
imteressante per chi ama teners! ag-
giornato e, di riflesso, per chi opera in
questo settore. Teniamo pol conto che
il mondo delia ferramenta & vastissimo
@, quindi, avere uno apazio di visibilita
dedicato pud solo che giovare™.

Ezio Borroni, Sales Manager Metal Di-
vision di Discotelsisal & convinlo che
la Ferramenta offra possibilta “anche
se in questo caso & molto importante
il rapporto con il rivenditore che deve
eszere di lidugia® Lo scopo @ "consi-
gliare al meglio il cliente finale” alla luce
delle sue carallerisliche. Borroni ritiene
infatti che "sopratiutto in alcune zone,
questo lavoro di “squadra” pud essere
la carta vincente per seguire al meglic
il cliente”,

La ferramenta, o il settore della lave-
raziona del metallo in genere, afferma
Cristiano Lazzarini, Titolare df Nat
Abrasivi ‘rappresenta quasi la metd
del nostro fatturato: & fondamentale per
noi studiare | camblamenti del mercato
@ carcare di anticiparll, proponencdio so-
luzioni sempre nuove, sia di esposizic-
ne che dj istruzione sul nuovi prodotti. |
rivanditori che capiscono [Tmportanza
dalla formazione continua, stanno in-
cramentando le vendite e le loro gquote
di marcato.

Sono questi clienti che ci spingono a
completare la ricerca, injziata anni fa,
per delinire il rivenditore di lerramenta
del futuro: dovrd modilicara l'esposizio-
ne del prodotti, non sara piu || classico
negozio che siamo abliuali a vedere,
ma la nuova sirutiura offrira, al suol
clienti, soluzioni ai problem| & non solo
fa vendita de! prodotto da banco”. |l
canale presenta alcune crilicita, rileva
Enrico Mannara, Dir¢ttore Commer-
ciale di Ima Abrasivi. “La lerramenta
classica & guella che in questo moman-
to saoffre di pit sono interessali ad am-
pliara il setlore delia nosira categoria
di prodotto ma si muovono con caulela
perché non sono spinti dalla recettivita
del mercato’”.
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Precisione tedesca versatilita italiana:
gli strumenti Vogel Germany sharcano
in ltalia grazie a Fervi Group

Acquisita da FERUI nel 2019, l'azienda tedesca Vogel Germany realizza dal 1949 strumenti di misura
ad alta performance. Tra le oltre 5000 referenze a catalogo figurano le righe in acciaio realizzate anche

in un pezzo unico fino a 16 m di lunghezza e senza acidi aggressivi e coloranti tossici,
procedura che le rende idonee anche nei settori food e medicale

Vogel Germarny Gmbh e un importante play-
er nella prodizions 2 ialzzazone di
strumenti di misura con marchio tedesco e
di alta qualits. Presidia diversi setton come
lindustria pesants, la lvorazione dei metali,
FOff Shore, Mndustrio acroneutica ¢ spozia-
le, | Laboratori & Ricerca & Sviluppo, Food,
Sport & tanti altri Tra le oltre S000 referen-
2e o cotalogo Viogel Germany propone calbel
[anche in versione elettromca/ digitale] e mi
suratort lnser ma anche strumentl tradiio-
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Ullmann ¢i Ullmann non ha iincerlezze:
"Sicuramente puntiamo sulla gamma
Gli strumenti di misura che proponiamo
a catalogo offronc gia livelli di perfor-
mance mollo alli e si collocane in una
fascia alta come qualita e anche come
prezzo. || nostro lavoro”, prosegue Ul
Imann, “& soprattutto quelle di cercare
e testare con pazienza nuovi prodotti
selezionando con grande aftenzicne
fornitori in tutto il mondo. Un lavoro lun-

go che ci consente perd di garantire al
nostri clienti gll standard di qualita che
si aspettano dai prodotti Ulimann”,

Date le caratteristiche e gli ambiti di
utilizzo di guesti prodotti, la quaiita &
una conditio sine qua non. Ne & con-
vinto Riccardo Pellegrini di Fervi che
softolinea “puntiamo molto sulla qualita
professionale del nostri prodotti e, per
questo motivo, guardare all'importanza
e all'efficienza de! Made in Germany nel

campo delle misurazioni & stato per noi
naturale. Gli strumenti di misura infakti
sono lipicamente prodotti d'uso molto
tecnico & dungue € richiesto Il piu alto
livello di affidabiita e precisione”
Eugenio Laghi di Sistemi Klein chiari-
sce che " calibri, come tutti | nostri stru-
menti di misura, sonc una componente
fondamentale del nostro Catalogo. Da
sempre vogliamo dare a nostn clienti
la possibilita di fare un passo in pid ri-
spetto ai loro competitor e quale viatico
migliore s non puntare nella qualita del
prodotto finito?' Laghi conclude con
un esempic concreto: “abbiamo molti
clienti che lavorano conto terzi per le
grandi catene di distribuzione, hanno
necessita di garantire || prodotto e gra-
zie ai nostn calibrl possono farlo con la
massima semplicita e precisiona”.
Punta su entrambi | fattori dinnova-
zione proposti Metrica, "Interpretiamo
l'innovazione sopratiutto come amplia-
mento della gamma e aggiornamento
tecnico”, fa infatti sapere il suo Utficio
Marketing

Cosi vengono comunicate le novita
al mercato
Con l'avvento del digitale gli strumenti a

La gamma e i target d’interesse

Dal 1° luglio 2022 Vogel Germany, I'azienda di Fervi Group
specializzata negli strumenti di misura e con oltre 70 anni
di esperienza, & sbarcata ufficialmente in Italia con un cata-
logo dedicato a tale settore e composto da circa S000 re-
ferenze per risolvere le esigenze pil complesse e articolate
nel campo della misura. Dalle righe, prodotte internamente
nello stabilimento di Kevelaer, ai misurator laser, dai ca-
libri ai comparatori per arrivare fino ai micrometri e alle
attrezzature di prova a banco. |l target cui ci rivolgiamo &
come sempre la rivendita, il nostro canale tradizionale, che
ci permette di raggiungere capillarmente gli utilizzatari con
il prodotro giusto,

Riccardo Pellegrini, Buality Assurance & Product Marketing di Fervi

Siamo distributor esclusivi degli strumenti di misura pro-
dotti dalla M. Conti per lindustria del legno, Una specializ-
zazione rara sul mercato delle tecnologie per la lavorazione
del legno, che ia Sistemi e la M. Conti hanno messa a punta
in tanti anni di ricerca e colleborazione. La nostra parte dai
calibri &l nonio classici per proseguire con i calibei a lettu-

ra digitale ed arrivare al banco di misura con 3 assi con-
trollati per una verifica qualitativa sempre piu elevata nella
lavorazione del pannello. Nella lavorazione su pantografi
CNC proponiamo una serie completa di PRESET, strumenti
estremamente precisi per il rilevamento delle misure degli
utensil,

Eugenio Laghi Sales and Marketing Manager di Sistemi Klein

Ulimann vanta una lungs tradizione nells fornitura di stru-
menti di misura. Con Tajima offiamo una vasta gamma
di flessometri che nascono per soddisfare le esigenze di
diverse pategorie di professionisti carpentien, cartonges-
sisti, serramentisti, ecc. A caratterizzarli sono gli alti stan-
dard giapponesi di precisione e una cura maniacale dei det-
tagli. Alla linea tradzionale abbiamo sffiancato a partire da
guest'anno un'ampia gamma di strumenti di misura digitali
misuratori laser, livelle laser a linea e a 360°, laser rotativi.
Purtiame in questo caso su geometri, architetti e tecnici
di cantiers.

Enrico Ullmann, Amministratore di Ullmann
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Eugena Laghs Sales and Marketing Mariager of

Smhormi Kinin

disposizione delle aziende per suppor-
tare il lancio di una novita di prodotto si
sono moltipficati offrendo a ciascuna la
possibilita di modulare la propria strate-
gia di comunicazione in base al targel
cui egsa & destinata e agl investimenti
sostenutl. Riccardo Pellegrini, Qua-
lity Assurance & Product Marketing di
Fervi conferma innanzitutto che “ovvia-
mente | prodottl sono sempre accom-
pagnafi da aflivita di promozione sul
vari canall online e offine. soprattutto
quando si tratta di prodott alto-rotanti

Metrica - |1
BTN & 307
EITH ENECISIORNT O

Iy Gressr J607 pecsestley ooy 85000 vkl
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Per Vogel Germany, abbiamo anche gia
gredisposto appositi espaositori a muro
per allocare & richiamare lattenzione
dell'utiizzatore fingle sul nostri prodot-
ti direttamente nel negozio, in fase di
acquisto o di raccolta informazion!”.
| Ufficio Marketing o Metrica spiega
che l'azienda punta su “formazione ca-
pillare del nostri agenti di vendita. visilte
mirate ai referenti commerciali, comuni-
cazione sui social e giornalini didaltici
rivolti &l consumatore finale”.

Il riterimento alla forza vendita & presen-
ta anche nella dichiarazione i Enrico
Ullmann, Amministratore di Ullmann:
“il pimo passo & sempre la formazione
della forza vendita. Sono i nostri colla-
boratori il primo veicolo di informaziont
verso il cliente & deveono conoscere i
puntl di forza del nuovi prodotti per pa-
tearli proparre con risultatl positivi

Pai sfruttiamo tutti | nostri canali di comu-
nicazione: newsletter diretta sul clienti,
la nostra pagina Facebook e Il canale
YouTube per stimeolara linteresse del
professionisli, adv dedicate e interven-
1l specificl sulla stampa specializzata,
La comunicazionea”, conciude Ulimann
“resta fondamentale e continueremo &
investire per rinforzare | canali che gia
utilizziamo e progettare nuove azioni™

Ullmann - Top o garmeni deda i
iazar Condirl distribu

a 100 meln con precisang « 1.
coion # fo
la massima precisione in qualsias! contlizions
mateo, Dotalo of funitonailts avans.
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aneeeroriein 30 con funelone Point
Enanne i incinaaone. funsine o ireccl e,
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Eugenio Laghi Sales and Marketing
Manager di Sistemi Klein chiama in
causa il fattore umano. "Negl ultimi
anni" dichiara infatti “abbiamo inve-
stito non solo nel macchingr di ultima
generaziona, ma in particolare sulie
PErSONe. assumendo ragazze @ ragaz-
zi che fanno parie della "generazione
Z" che ¢i hanno spinto a modificare la
nosira strategia di marketing carlaceg,
ma soprattutto online. In pid, la scelta
di sviluppare un proprio B28 interno, ¢
ha permesso di rimanere legall ai nostri
clienti anche nei moment di maggiore
difficoita durante il periodo pandemica
Da sempre l'aftenzione della Sislemi
Klein & nell'ofirire innovazione sla per
quanto rguarda i prodotti sia per quan-
to riguarda i servizi”, ricorda.
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Gli strumenti di misura pid adatti per il canale online

| siti e-commerce su cui siamo presenti sono prevalents-
mente quelli dei nostri client tradizionali che vendona | pro-
dotti e | marchi da lorn trattati anche attraverso le loro
vetrine online. Per questo suggeniama sempre una politica
commerciale e cerchiamo di supportarii in modo da esse-
re sempre allineati al mercato spingendo comungue il pro-
dotto. Tornando gl strument di misura, vale anche per
l'online il primato di vendite nei prodott di uso e consuma
quatidiano come flessometri, sguadre e calibri.

Riccardo Pellegrini, Quality Assurance & Product Marketing di Fervi

La vendita anline & ormai da anni un fattore fondamentale
anche nel nostro settore. Ci sono aziende pil strutturate
di noi che hanna iniziato a vendere anche direttamente,
bypassando la linea di rivenditor sul territorio e questo a
noi non piace. Sosteniamo perd, grazie ai nostri serviz) di-
gitali, tutti i nostri clienti che vagliono creare un loro sito e-
commerce. Noi abbiamo sviluppato un nostro sitn B28 che
da Ia possibilith ai nostri clienti di visualizzare in tempo reale
la giacenza del nostro magezzing, controllare i loro prezzi di

acquisto e creare un pre-ordine con tutta semplicita,
Eugenio Laghi Sales and Marketing Manager di Sistemi Klein

Utilizziamo l'ecommerce per le vendite estero.
Ufficio Marketing di Metrica

Abbiamo aperto e stiamo testando con successo il nostro
portale B2B. L'obiettivo dei prossimi mesi & crescere an-
che su questo fronte. Si tratta di uno strumento che nasce
per offrire di pile: ai clienti, a cui mette a disposizione infor-
mazioni in tempo reale sulle loro attivita (fatture, DOT, tra-
cking dell'ordine,, ecc.) e sui prodott [con loto, video, istru-
zioni, schede di sicurezza, ecc), e ai nostri collaboraton, a
cui regala pid tempo per dedicarsi alle novita di prodotto
e glle presentazioni dal vivo. Insamma, non un portale per
raccogliere gli ordini, ma un nuovo modo per consolidare
il business con i nostri clienti. In questo senso non ci ap-
poggiama a nessun'altra piattaforma on line e non & negli
nbiettivi strateqici dell'azienda.

Enrico Ullmann, Amministratore di Ullmana
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Fervi: precisione a portata
di avvitatore pneumatico

L'ampia gamma di awitatori pneumatici ad impulsi PRO di FERVI si
compaone di sette attrezzi (codici da APO1 ad APOB], ideati per as-
sicurare un perfetio avitamento o svitamento di dadi, bulloni e viti di
fissaggio filettate. La cura e |'attenzione che FERVI ha riposta nella pro-
gettazione degli awitatori pneumatici PRO @ riscontrabile anche nella
scelta dei materiali compositi che li rendono resistenti alluso, semplici
da pulire, leggeri & maneggevali, evitando di gravare sul polso e sull'a-
vambraccio delloperatore anche dopo molte are di utilizzo.

Per ulterioni informazioni sulla gamma di avwitator pneumeaticl ad impulsi
PRO o su altri prodotti FERVI e possibile consultare il sito www fervi.com
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Miglior Carrello Porta Utensili Per Officina:
le migliori scelte per ogni budget

Hai mai provato ad acquistare un Carrello Porta Utensili Per Officina perfetto?

Se si, sarei ben consapevole della durezza di questo compito scoraggiante.

Diventa abbastanza difficile trovare il migliore soprattutto quando abbiamo cosi tante
opzioni disponibili.

Sai qual € la parte peggiore di questa situazione?

Tutto sembra essere cosi identico; non riusciamo nemmeno a distinguere tra tutti.
La cosa migliore che ti aiuta al meglio in questo momento & una guida all’acquisto
perfetta per Carrello Porta Utensili Per Officina. Oggi sono qui con I'elenco completo
delle Carrello Porta Utensili Per Officina piu votate disponibili sul mercato nel 2022.
Ogni singolo centesimo conta molto. Quando si tratta di investimenti, bisogna stare
molto attenti. Non puoi mettere a rischio i tuoi soldi guadagnati duramente solo per
verificare se il tuo prodotto preferito ti sta fornendo il meglio o meno.

Per renderlo molto conveniente per i nostri lettori, ho fatto ricerche adeguate, recensito
diversi Carrello Porta Utensili Per Officina e li ho anche confrontati tutti prima di
raggiungere la decisione finale.
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€980.00
in stock

2 new from €980.00

as of Ottobre 20, 2022 2:01 pm
Amazon.it

€847.23
in stock
2 new from €847.23

as of Ottobre 20, 2022 2:01 pm
Amazon.it
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CARRELLO COMPLETO DI UTENSILI PORTA UTENSILI FERVI C960C
€980.00 in stock
2 new from €980.00

as of Ottobre 20, 2022 2:01 pm
Features
[Carrello porta attrezzi C960C Fervi completo di 291 utensili di altissima qualita, dotato
di quattro ruote due fisse e due girevoli, cassetti con serratura e rotolo porta carta
Mephisto Carrello portautensili da officina con 8 cassetti di cui 7 cassetti riempiti con
attrezzi come chiavi, cricchetto con scatola di noce, cacciavite, ecc. in Soft Inlays effetto
carbonio

€669.90 in stock
1 new from €669.90

P.36


https://www.amazon.it/dp/B00L17PA5Q?tag=daysicilia209-21&linkCode=osi&th=1&psc=1
https://www.amazon.it/dp/B08HH63GRQ?tag=daysicilia209-21&linkCode=osi&th=1&psc=1
https://www.amazon.it/dp/B085F26F1X?tag=daysicilia209-21&linkCode=osi&th=1&psc=1
https://theteller.it/miglior-carrello-porta-utensili-per-officina-le-migliori-scelte-per-ogni-budget/
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IN JLG MIRCO NEGRI
PRODUCT MANAGER EMERI

Mirco Negri & il
nuove senior pro-
duct manager per la
regione Emeai (Eu-
rope, Middle East,
and Africa) di Jlg
Industries, azienda
del gruppo Oshko-
sh Corporation,
specializzata nella
produzione di piattaforme di lavoro ae-
ree ¢ sollevatori telescopici. Dal 2014
in azienda, Negri si & unito al team di
gestione prodotti nel 2019. || manager
ha oltre 15 anni di esperienza nella pro-
duzione, vendita e ingegneria di mezzi
di accesso e svolgera un ruolo fonda-
mentale nello sviluppo del portafoglio
prodotti |lg, nonché delle soluzioni con-
nesse che ne derivano, «|lg & produttore
di mezzi di accesso molto apprezzatos,
afferma Negri. «£ un onore mppresenta-
re il marchio nel nostro mercato e ave-
re 'opportunita di lavorare con i clienti
sia sull'attuale linea di prodotti che sui

ialh i futuri. |l feedback dal
campo stimola il nostro processo di in-
novazione sempre onentato al cliente
«ll team regionale di gestione prodotti &

B PP to nel comp
le evoluzioni del cantiere e le sfide che
i nostri clienti devono affrontare per svi-
luppare soluzioni che porting un valore
tangibile a proprietari & operatori. £ un
momento entusiasmante per entrare
nel mio nuovo ruolo di responsabile del
team di gestione prodotti nella nostra
regione e non vedo l'ora di applicare la
mia esperienza di fronte ai clienti e di
comprendere a fondo come sviluppare
una strategia per i prodotti e | servizi di-
gitali Jig.

POLIMENI NUOVO AD
DI FACILE RISTRUTTURARE

Vincenzo Polimeni & stato nominato am
ministratore delegato di Facile Ristruttu-
rafe, societa specializzata nelle ristruttu-
razioni di interni, controllata di Renovars,
holding nata nel 2018, Polimeni ha una
lunga esperienza nel settore: ha lavora-
to per nove anni in
EdiliziaAcrobatica
come capo delle
vendite e country
manager in Francia,
 ha iniziato la car-
riera come proget-
tista e direttore di
cantiere.

1 Igor De Biasio é stato
confermato ammini
stratore delegato di
Arexpo, la societa
proprietaria  dell’a-
rea dove =i @ tenuta
Expo Milano 2015 e
che ha il compito di
svilupparla, De Bia-
sio ricopre |'incarico
dal 2019. Alberto Grando, professore
ordinario di economia e gestione delle
imprese all'Universith Bocconi, & invece
stato nominato presidente. Le nomine
sono state decise dall‘assemblea dei soci
e sono valide per il prossime triennio.

FRANCESCO PUGLIESE
PRESIDENTE DI AGECORE

Francesco Pugliese
(Conad) & stato no-
minato  presidente
di Agecore, la cen-
trale eurcpea che
riunisce alcuni gran-
di gruppi di impren-
ditori  indipendenti
associati nel mondo
del retail. Agecore

i a ionale

& un'
tra retailer con giro di affari complessivo
pari a 62,4 miliardi di euro, per una pre-
senza in alcuni dei pid importanti mercati
dell'Europa cocidentale.

MARCELLD PETRUCCI
DIRETTORE DI FERVI

Fervi, societs quotata specializzata in
attrezzature per cantieri, falegnameria e
officine, ha nominato Marcello Petrucci,
ingegnere, come nuovo direttore gene-
rale. Petruccl ha maturato un'esperienza
intemazionale in
aziende quali Data-
logic, Gewiss, Ca-
prari, ricoprendo
ruoli apicali sia in ita-
lia che all'estero.
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MOTORE VENTAGLIO COPIATORE  1oRReTTA
CONTROPUNTA

PLATORELLO
BANCALE

CONTROPUNTA
TRASCINATORE ~ ROTANTE

www.fervi.com

SOSTEGNO A TERRA

Caratteristiche del tornio

Il principale elemento strutturale del tornio, il bancale, non é solo impor-
tante per il ruolo di tenere solidamente insieme motore, ventaglio e contro-
punta, ma anche perché la sua dimensione determina la lunghezza massima
del pezzo lavorabile, che corrisponde alla distanza fra punta e contropunta.
Altra misura importante, quella del diametro massimo del pezzo lavorabile,
¢ data dalla distanza dal centro mandrino al bancale, almeno per quel che
riguarda le macchine a testa fissa. Con la testa ruotabile a 90° il discorso
cambia, ma solo per la tornitura trasversale.

La macchina illustrata nella foto é il tornio Fervi, mod. 0648, fornito anche
di copiatore, utile per ripetere pil pezzi uguali, per esempio per fare le
gambe di un tavolo, In ottemperanza a questa funzione, il tornio ha un'ot-
tima lunghezza massima di lavoro, 1000 mm, mentre sul fronte del diame-
tro massimo si arriva a 375 mm. La velocita di rotazione é regolabile da 500
a 2000 giri/min; il peso complessivo é di 68 kg. La macchina & fornita con
platorello di @ 150 mm, espulsore, trascinatore e contropunta rotante, en-
trambi con attacco CM2.

Fervi, tornio 0648, é ora in promozione al prezzo di euro 929,50.
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Nuovo cda, Sergio lasi presidente

Officine Maccaferri
Ok all’aumento
di capitale

da 60 milioni

Servizio a pagina 10

La Fondazione del Monte rilancia
Ecco investimenti per 5,7 milioni

La presidente Giusella Finocchiaro: «E stato un anno complicato, ma restano invariate le erogazioni»
Le priorita del 2023: «Sostenere la formazione, ridurre il divario digitale e testare nuovi modelli didattici»

E stato un anno complicato. Ma
grazie «a una gestione molto at-
tenta» anche per il 2023 saran-
no 5.744.000 euro i fondi messi
a disposizione dal piano degli in-
vestimenti previsto dal docu-
mento programmatico previsio-
nale, approvato all’'unanimita
dal Consiglio di indirizzo della
Fondazione del Monte di Bolo-
gna e Ravenna. Ancora una vol-
ta, «nonostante, dal punto di vi-
sta finanziario, il primo seme-
stre 2022 é risultato il peggiore
degli ultimi cinquant’anni - spie-
ga Giusella Finocchiaro, presi-
dente della Fondazione - abbia-
mo mantenuto invariate le ero-
gazioni per I'anno a venire. Vo-
lenterosi di guardare al futuro
mantenendo, tra le nostre priori-
ta, educazione, formazione e
scuola. Su cui continueremo a
investire».

La Fondazione sosterra azioni
per ridurre le disparita sociali e
fortificare la coesione della co-
munita nel segno dell'educazio-
ne, della cultura, della ricerca
scientifica. E con particolare at-
tenzione alle fasce pit deboli e
allo sviluppo di territori, come

I'Appennino, a forte rischio di
spopolamento.

Le erogazioni sono ripartite in
diverse aree d'intervento: 40%
nel settore sociale, 40% nel set-
tore della cultura, 10% nel setto-
re dello sviluppo locale e 10% in
quello della ricerca scientifica.
Anche per il 2023 saranno priori-
tarie le azioni a sostegno del
mondo dell’'educazione e della
cultura. «Sostenere la formazio-
ne, sperimentare nuovi modelli

didattici, ridurre il divario digita-
le, &€ sempre pil necessario - ag-
giunge Finocchiaro -, la disper-
sione scolastica & preoccupan-
te. La linea d'azione rimane quel-
la di contrastarla con tutte le ri-
sorse possibili. Le Fondazioni di
origine bancaria devono fare la
propria parte, intercettando i bi-
sogni di tutta la comunita, so-
prattutto in un momento di crisi
complesse come quelle che stia-
mo vivendo».

La Fondazione resta disponibile
nell'orientare gli  interessati
all'iscrizione dei bandi del Fon-
do per la Repubblica Digitale,
‘Futura’ e ‘Onlife’, per accresce-
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re le competenze digitali delle
donne e dei neet, con scadenza
il 16 dicembre.

g.d.c.

# RIPRODUZIONE RISERVATA

GLI INTERVENTI

Il 40% nel settore
sociale, 40%

nella cultura, 10%
nel settore dello
sviluppo locale

e 10% nella ricerca

Gruppo
Fervi

BALZO RECORD DEI RICAVI

Crescita del 77,3%
Il contributo decisivo di Rivit

Ricavi record a 41,7 milioni per
il Gruppo Fervi (nella foto I'ad e
presidente Roberto Tunioli)
quotato sul mercato Euronext
Growth Milan, con una crescita
di circa il 77,3% dovuta,
soprattutto, alla Rivit Srl
acquisita nel 2021. La posizione
finanziaria netta consolidata

& negativa per circa 11,2 milioni
di euro.

Officine
Maccaferri

OK ALL'AUMENTO DI CAPITALE

Via libera a 60 milioni
Nuovo cda, Sergio lasi presidente

Via all'aumento di capitale di
60 milioni di euro per Officine
Maccaferri, interamente
versato dai soci di Om Topco,
societa partecipata da Ad-Hoc
Group (il team di investitori
composto da Carlyle Global
Credit Investment
Management, Man Glg e
Stellex Capital Management),
arrivato dopo I'emissione, lo
scorso 6 ottobre, del decreto
di omologa da parte del
Tribunale di Bologna, che ha
dato avvio all’'esecuzione del
piano concordatario.
L'assemblea dei soci ha
nominato il nuovo cda: Sergio
lasi (presidente, nella foto)
Karthik Achar, Adnan Khalef

e Lapo Vivarelli Colonna ad; nel
collegio sindacale Mario
Ravaccia (presidente), Luca
Guarna e Leonardo Fedrini.

La presidente Giusella Finocchiaro
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Nuovo cda, Sergio lasi presidente

Officine Maccaferri
Ok all’'aumento
di capitale

da 60 milioni

Servizio a pagina 10

La Fondazione del Monte rilancia
Ecco investimenti per 5,7 milioni

La presidente Giusella Finocchiaro: «E stato un anno complicato, ma restano invariate le erogazioni»
Le priorita del 2023: «Sostenere la formazione, ridurre il divario digitale e testare nuovi modelli didattici»

E stato un anno complicato. Ma
grazie «a una gestione molto at-
tenta» anche per il 2023 saran-
no 5.744.000 euro i fondi messi
a disposizione dal piano degli in-
vestimenti previsto dal docu-
mento programmatico previsio-
nale, approvato all'unanimita
dal Consiglio di indirizzo della
Fondazione del Monte di Bolo-
gna e Ravenna. Ancora una vol-
ta, «nonostante, dal punto di vi-
sta finanziario, il primo seme-
stre 2022 é risultato il peggiore
degli ultimi cinguant’anni - spie-
ga Giusella Finocchiaro, presi-
dente della Fondazione - abbia-
mo mantenuto invariate le ero-
gazioni per I'anno a venire. Vo-
lenterosi di guardare al futuro
mantenendo, tra le nostre priori-
ta, educazione, formazione e
scuola. Su cui continueremo a
investires».

La Fondazione sosterra azioni
per ridurre le disparita sociali e
fortificare la coesione della co-
munita nel segno dell’'educazio-
ne, della cultura, della ricerca
scientifica. E con particolare at-
tenzione alle fasce piu deboli e

allo sviluppo di territori, come

I'Appennino, a forte rischio di
spopolamento.

Le erogazioni sono ripartite in
diverse aree d'intervento: 40%
nel settore sociale, 40% nel set-
tore della cultura, 10% nel setto-
re dello sviluppo locale e 10% in
quello della ricerca scientifica.
Anche per il 2023 saranno priori-
tarie le azioni a sostegno del
mondo dell’educazione e della
cultura. «Sostenere la formazio-
ne, sperimentare nuovi modelli

didattici, ridurre il divario digita-
le, @ sempre pil necessario - ag-
giunge Finocchiaro -, la disper-
sione scolastica & preoccupan-
te. La linea d'azione rimane quel-
la di contrastarla con tutte le ri-
sorse possibili. Le Fondazioni di
origine bancaria devono fare la
propria parte, intercettando i bi-
sogni di tutta la comunita, so-
prattutto in un momento di crisi
complesse come quelle che stia-
mo vivendo».

La Fondazione resta disponibile
nell'orientare gli interessati
all'iscrizione dei bandi del Fon-
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do per la Repubblica Digitale,
‘Futura’ e ‘Onlife’, per accresce-
re le competenze digitali delle
donne e dei neet, con scadenza
il 16 dicembre.
g.d.c.

@ RIPRODUZIONE RISERVATA
GLI INTERVENTI
11 40% nel settore
sociale, 40%
nella cultura, 10%
nel settore dello
sviluppo locale
e 10% nella ricerca

Gruppo
Fervi

BALZO RECORD DEI RICAVI

Crescita del 77,3%
Il contributo decisivo di Rivit

Ricavi record a 41,7 milioni per
il Gruppo Fervi (nella foto I'ad e
presidente Roberto Tunioli)
quotato sul mercato Euronext
Growth Milan, con una crescita
di circa il 77,3% dovuta,
soprattutto, alla Rivit Srl
acquisita nel 2021. La posizione
finanziaria netta consolidata

€ negativa per circa 11,2 milioni
di euro.

Officine

Maccaferri

OK ALL'AUMENTO DI CAPITALE

Via libera a 60 milioni
Nuovo cda, Sergio lasi presidente

Via all'aumento di capitale di
60 milioni di euro per Officine
Maccaferri, interamente
versato dai soci di Om Topco,
societa partecipata da Ad-Hoc
Group (il team di investitori
composto da Carlyle Global
Credit Investment
Management, Man Glg e
Stellex Capital Management),
arrivato dopo I'emissione, lo
scorso 6 ottobre, del decreto
di omologa da parte del
Tribunale di Bologna, che ha
dato avvio all'esecuzione del
piano concordatario.
L'assemblea dei soci ha
nominato il nuovo cda: Sergio
lasi (presidente, nella foto)
Karthik Achar, Adnan Khalef

e Lapo Vivarelli Colonna ad; nel
collegio sindacale Mario
Ravaccia (presidente), Luca
Guarna e Leonardo Fedrini.

La presidente Giusella Finocchiaro
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Fervi ha riportato, nei nove
mesi, ricavi consolidati netti
per 41,7 milioni, in aumento
del 77,3% su base annua, se-
gnando il record storico del
periodo.
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il giornale dell’Aftermarket

rodotto

MANUTENZION

Q portato
di mano

ERVI, azienda di Vignola che dal 1978 produce uten
sili ¢ attrezzatura per 1 professiopisti del settore MRO
e del far-da-te, ha progettato un’ ampia gamma di vali
gette porta utensili per avere sempre a portata di mano
un vanegato assortimento d strument . Apprezzati per fa loro
efficienza ¢ per Malta qualita della performance. gl attrezzi
FERVI sono realizzoti in scciaio cromo-vanadio per assicu
rame lo massima resastenza. Le vahgette FERVI possono
contencre da un minimo di 54 0 un massimo di 175 wensili,
a seconda del modello scelto; trolley, valigetta o borsa
Le pratiche valigette (codici (434, 0105 ¢ 01 10), presentano
un design ergonomico ed elegante che gioca sui colori gn
00 ¢ azzwro del brand emubano, mentre le version D105T ¢
01107, propongono un robusto formato trolley per agevolar
ne il rasporto. FERVI ha inoltre o catalogo anche una resi
stente borsa o tracolla porta utensili (cod. 0390 destinata al
mondo degli installaton professionist
D particoliwe rilievo € perd ta valigeita best seller 0399

provvista di 87 utensili ¢ accessori che COMItUISCONO una vern

Coov cortenre
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COSA CONTIENE LA VALIGETTA 0399
"

Settembre/Ottobre 2022
https://www.gamoto.it/
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¢ propria officina portatile. La valigetta ¢ robusta ¢ dotata di

manighba ergopomica per facilitare una salda presa della mano
durante le fase di trasporto. Grazie all afbhdabshith € alla pratici

i che la contraddistinguono, questa vahigetta ¢ adatta anche o
lavori di altissimo livello come quelli del mondo racing

Non ¢ un caso quindi che sia stata scelta dal pilota di Super

bike Michael Ruben Rinald) che corre in sella alla Pamigale
V4 R in questa stagione 2022

Sepui le offerte ¢ le promozions su www. fervi.com
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